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ECOCORTEC

Volvo, Airbus, Ford,
Toyota, Mercedes | GM
ugraduju bioplastiku 1z

Belog Manastira

Snaga tvrtke koja vise od 90 posto prihoda ostvaruje izvozom lezi u patentiranoj
tehnologiji Cija je kvaliteta ve¢ dokazana u svijetu na mnogim velikim projektima
i aplikacijama, Sto potvrduju ugovori o isporuci proizvoda mnogim globalno
prepoznatljivim brendovima. Dugoroc¢na je ambicija, porucuju iz tvrtke, postati
najveci proizvodac VCI pakiranja u ovom dijelu svijeta, s bazom u Hrvatskoj

laniram uskoro nove investicije u Hr-
vatskoj, ne samo jer je to moja domo-
vina, nego zato $to je smatram od-
licnom to¢kom za ulaganja u tehnolo-
gije obnovljivih izvora. Volio bih vidjeti
one koji su me nazivali prevarantom
koja su njihova postignuéa u posljednjih dvadeset
godina i koliko su pridonijeli hrvatskom gospodar-
stvu, osim $to odli¢no Zive na racun poreznih obve-
znika - rije¢i su Borisa Miksi¢a, vlasnika beloma-
nastirskog EcoCorteca, izgovorene uoci Bozica za
tvrtkin bilten. Kompanija koja se bavi proizvodnjom
patentiranih vredica i folija za zastitu od korozije
proslu je godinu zavrsila s jo$ boljim rezultatom
nego prethodnu, iako, kao i u svakoj uostalom, ima
prostora za popravak, primjerice bolju likvidnost,
iako niSta nije prijetece.
Oc¢ito je da u ¢ovjeku postoji inat prema svim sum-
njivcima jer kaze da je u vrijeme pokretanja posla
(2005.) ‘doc¢ekan s podsmijehom u politi¢kim kru-
govima’ te da je suprotno njihovim oc¢ekivanjima
kompanija danas toliko jaka da Miksi¢ 'nikad nije
bolje poslovao, a planova za buduénost ima pregrst’.
Sve je to prirodno jer smo od krvi, mesa, ali i osje-
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¢aja, i svakako da bilo tko od nas tko uspije, a pret-
hodno je bio osporavan, moze podiéi glavu i nasmi-
jati se u brk onima koji su nas osporavali. No Miksié
nije pokrenuo samo posao u Hrvatskoj, nego i u Ame-
rici, kamo je otisao jos kao mladié, a danas se time
koristi za razmjenu radnika u svojim kompanijama,
bas kao $to je to slucaj u studentskim razmjenama.

Radni¢ka razmjena

Naime, kako stoji na kompanijskim sluzbenim stra-
nicama, ve¢ godinama funkcionira razmjena zapo-
slenika izmedu Miksic¢evih tvrtki u Hrvatskoj i
SAD-u (Cortec Corporation), pa ljudi mogu ‘vidjeti
kako se radi u drugacijoj sredini, steéi nova znanja
i multikulturna poznanstva’. Svake se godine dodje-
ljuju nagrade za zaposlenike godine ‘Chairman
Awards’ (nagrade predsjednika), gdje dobitnici do-
bivaju tjedan dana u najboljem svjetskom hotelskom
lancu te sami biraju lokaciju. Rijec je o prestiznim
destinacijama poput Las Vegasa, Orlanda na Floridi,
Toskane ili Skotske. Miksi¢ ne $krtari ni u novéanim
nagradama, pa je tako njegovih 55 zaposlenika ne-
davno dobilo po tisuéu eura boziénice, izjavivsi:
‘Imamo jedne od najveéih boziénica u Hrvatskoj,
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EcoCortecova
tvornica u Belome

Manastiru
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$to svjedoci ne samo o uspjesnom poslovanju tvrtke
veé i o kvaliteti nasih vrijednih zaposlenika.’
Miksié je vlasnik i ¢lan Uprave, a njegova najbliza
suradnica je direktorica EcoCorteca Dijana Zrinski
(0d 2015.). Od vaznih ljudi u kompaniji valja spome-
nuti i Korneliju Pacanovié¢ Zveéevac, operativnu
direktoricu, kao i Ivanu Radié Borsié, direktoricu
prodaje za Europu. Vrlo vazni ljudi takoder su fi-
nancijski direktor Mislav Pongrac, direktor Logi-
stike i infrastrukture Predrag Zvecéevac te direkto-
rica Marketinga Ana Juraga Oluié. Tim je to na koji
se Miksié oslanja i koji zadnjih godina postize sve
bolje rezultate. Tako je prihod u 2023. iznosio 10,1
milijun eura (u 2022. ostvareno je 8,4 milijuna eura),
a dobit je viSe nego udvostrucena, na 1,5 milijuna
eura u odnosu na 2022. kada je bila 650.800 eura.
Svakako je na rast prihoda utjecala inflacija, ali ako
pogledamo unazad pet godina, od 2018. kada nije
bilo inflacije, kao ni sljedeée 2019., vidimo da je
prihod i viSe nego udvostrucen. Primjerice, u 2018.
iznosio je 4,7 milijuna eura, da bi svake iduée go-
dine rastao. Dobit nije bila velika kao zadnja iz 2023.,
uglavnom je tu rije¢ bila o nekoliko stotina tisu¢a
eura, ali ne treba ispustiti iz vida da su godine prije
pandemije bile godine znatnijih ulaganja, ali i nakon
pandemije. Primjerice, kako navodi Zrinski, prosle,
2023. zavrseno je ulaganje u kupnju i dogradnju nove
hale (zapoceto 2022.) vrijedno milijun eura te je isto
toliko novca ulozeno u liniju za ekstruziju (postupak
presanja). U stroj za regranulacije ulozeno je 400
tisuca eura, kupljen je i stroj kompaunder (za zbi-
janje plastike) vrijedan 850 tisuca eura te laborato-
rijska oprema za razvoj (300 tisuéa eura). UloZeno =»
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Cortec postao, isti¢u u njemu, prva kompanija s ugra-
denim solarima u Europi koja proizvodi bioplastiku.
U 2018. ulozeno je 1,6 milijuna eura u dogradnju
hale, koliko i u liniju za ekstruziju te u silose i su-
stave transporta jo$ 200 tisuca eura.

Malo srece

Na pitanje kako su se krize proteklih godina odra-
zile na poslovanje kompanije, Zrinski odgovara
da su imali sreée i da su ih prebrodili bez veéih
problema.

- Naime, svaka je kriza izazov za sebe, ali pouceni
iskustvom znamo iskoristiti sve prilike koje proiz-
laze iz pojedinih kriza. Primjerice, otvaranje novih
trzista, ulazak u nove industrijske grane. Kada je za
vrijeme COVID-19 proizvodnja stajala, EcoCortec
je radio zastitu strojeva od korozije kako bi do po-
vratka u puni rad bili spremni i na taj na¢in smanjili
dodatne gubitke proizvodac¢ima... Kao i svima, in-
puti su poskupjeli od 50 do 100 posto, sirovine, struja,
plin, rad..., ali sve je to dio poslovanja - pri¢a Zrinski.
Zanimljivo je u svemu usporediti proizvodnju bio-
plastike i konvencionalne plastike, pa je Liderov fi-
nancijski analiticar Nikola Niksié, vlasnik Konter
savjetovanja, usporedio EcoCortec s 'konvencio-
nalnom’ konkurencijom. Miksi¢eva kompanija u tom
smislu ulazi u skupinu $est srednje velikih (velikih
nema) od 112 aktivnih poduzeca koja proizvode am-
balazu od plastike. Iako je medu Sest srednje velikih,
gledajuéi poslovne prihode ostvarene u 2022. (Niksié¢
nije imao podatke za 2023. ni za EcoCortec ni od
djelatnosti), koji su iznosili 8,4 milijuna eura, Eco-
Cortec je s udjelom od 4,7 posto u ukupnim priho-
dima djelatnosti (175,1 milijun eura) bio rangiran na
osmo mjesto.

U 2022. ukupni prihodi EcoCorteca porasli su za 8,1
posto u odnosu na 2021., a ukupni rashodi za 9,1
posto. U skladu s tom negativnom promjenom, bruto
marza profita za 2022. manja je za 8,8 posto u od-
nosu na 2021. Usporedimo li to s djelatno$éu, vi-
dimo, navodi Niksié, da je pad marzZe u njoj bio ipak
manji (Sest posto). Na pad marzi profita u 2022. naj-
vise je utjecao rast troskova plac¢a i naknada radni-
cima. Broj zaposlenih prema satima rada u 2022. u
EcoCortecu povecao se za tri (s 52 na 55) u odnosu
na 2021., a u 2021. ¢ak za 14 u odnosu na 38 koliko
ih je bilo zaposleno u 2020. gdini. Fluktuacija zapo-
slenih bila je, napominje pak Zrinski, prosje¢no pet
po godini, ali nekih veéih problema s angazmanom
radne snage za sada, koliko se zna, nema.

Izvozna kompanija

Niksi¢ nastavlja analizu isticuéi da su prosje¢na mje-
se¢na neto placa i naknade za 2022. ispod prosjeka
za djelatnost, za EcoCortec 983 eura, za djelatnost
1025 eura. U strukturi troskova dominiraju troskovi
nabave prodane robe. Njihov je udio u poslovnim
prihodima u 2022. iznosio 37,1 posto, nesto manje
od prosjeka za prethodne tri godine. Iza te grupe
troskova slijede troskovi sirovina i materijala s

Lider ' 19. sijecnja 2024.

. PRVA Hpy;
TVORNICA g

ATSKA
OPLASTIKE

www.ecocortechr

DIJANA ZRINSKI,
DIREKTORICA ECOCORTECA:

— Gotovo sve suvremene kompanije u svijetu preuzimaju inicijativu u smanjenju ugljikova
dioksida prilagodavajuci se zahtjevima ekoloski svjesnijih potrosaca. Primjerice, proizvo-
daci automobila sve viSe aktivno povecavaju upotrebu reciklirane plastike i time pridonose
odrzivom poslovanju. Iz toga je jasno da je put kojim kroci EcoCortec jedini ispravanida su
zelene tehnologije, pa tako i bioplastika, buduénost

BORIS
MIKSIC:

— Volio bih vidjeti one koji su
me nazivali prevarantom koja
su njihova postignuca u po-
sljednjih dvadeset godina i ko-
liko su pridonijeli hrvatskom
gospodarstvu, osim $to odlic-
no Zive na racun poreznih ob-
veznika — porucio je prkosno
EcoCortecov vlasnik Boris
Miksi¢ u tvrtkinu biltenu

udjelom 24,1 posto, znatno manje nego godinu prije
- 2021, kada je udio bio 29 posto.

Ipak, to je usporedba iz 2022., bilo bi zanimljivo vi-
djeti usporedbu iz 2023. s obzirom na ostvareni
prihod i dobit. Zapravo nas je zanimalo koliko se bi-
oplastika razlikuje od klasi¢ne plastike, odnosno ko-
liko je tesko probijati se na tom trzistu zbog konku-
rencije koja nudi konvencionalnu plastiku. Konkret-
nije, je li proizvodnja bioplastike skuplja od one kon-
vencionalne i za koliko. Zrinski pak razgovor
usmjerava u ekoloske sfere isti¢uéi da su, sre¢om, u
danasnje vrijeme dostupne ekoloski sigurnije za-
mjene konvencionalnoj plastici, koja predstavlja ve-
liku ekolosku prijetnju za okolis u cijelom svijetu.
- Takoder, rastuca svijest drustva o ozbiljnim iza-
zovima klimatskih promjena ima klju¢nu ulogu u
jala. Drugi razlog je porast cijena fosilnih sirovina.
Zakonske regulative takoder podrzavaju ogranicenje
upotrebe tradicionalnih plasti¢nih proizvoda, poput
zabrane besplatnih plasti¢nih vreéica za kupnju. Go-
tovo sve suvremene kompanije u svijetu preuzimaju
inicijativu u smanjenju ugljikova dioksida prilago-
davajudi se zahtjevima ekoloski svjesnijih potrosaca.
Primjerice, proizvodaci automobila sve vise aktivino
povecavaju upotrebu reciklirane plastike i time pri-
donose odrzivu poslovanju. Iz navedenog jasno je
da je put kojim kro¢i EcoCortec jedini ispravan i da
su zelene tehnologije, pa tako i bioplastika, budué-
nost — naglasava Zrinski.

Bioplastika nalazi trziste, dodaje direktorica Eco-
Corteca, jer izvoze u EU, zemlje EFTA-¢, Aziju i



Treba posvetiti pozornost likvidnosti

Neto radni kapital, razlika vrijednosti kratkotrajne imovine i kratkorocnih obveza, kontinui-
rano se povecavao od 2018. do 2021., od 1,3 milijuna eura za 2018. do 3,3 milijuna eura za
2021.,anadan 31.12.2022. smanjen je na 2,7 milijuna eura. Unato¢ padu u 2022. u odnosu
na 2021., vrijednosti koeficijenta tekuce (1,9) i ubrzane (1,0) likvidnosti indiciraju na njezinu
visoku razinu. Naravno, uz uvjet da se zalihe koje su znatno vece na dan 31.12. 2022. (2,1
milijun eura) u odnosu na 1,6 milijuna na 31. 12. 2021. mogu adekvatno (u kracim rokovi-
ma i primjerenim cijenama) unovciti. U zalihama 50 posto je udio trgovacke robe, a dani
vezivanja zaliha koji su za 2021. iznosili 77 dana u 2022. pove¢ani su na 93 dana. Istodob-
no je povecan i broj dana vezivanja potrazivanja od kupaca (s 29 za 2021. na 46 za 2022.)
i proporcionalno tome dani vezivanja obveza prema dobavljac¢ima (s 18 za 2021. na 45 za
2022.). Time je i povecan novcani jaz, s 88 dana za 2021. na 94 za 2022., i smanjeno stanje
novca, s 1,7 milijuna eura (31. 12. 2021.) na 900 tisuca eura (31. 12. 2022.). Sve to upucuje
na potrebu da se posveti pozornost likvidnosti i da se unaprijedi tijek procesa, od narudzbe i
zaprimanja sirovina i robe na skladiste do naplate potrazivanja za prodano.

Dobri financijski pokazatelji

S obzirom na vrijednost temeljnoga kapitala (2,6 milijuna eura) i zadrZavanje veceg dijela
neto dobiti za potrebe obrtnih sredstava i ulaganja (2,2 milijuna eura zadrzane dobiti iz raz-
doblja do 31.12. 2021.), koeficijent financiranja iz vlastitih izvora je visok — 0,58, a maniji dio,
42 posto, financira se iz vanjskih izvora.

Na dan 31.12. 2022. potrazivanja od kupaca iznosila su 913,5 tisuca eura, $to je 11,4 posto
u odnosu na ostvarene prihode od prodaje i udio od 9,6 posto u aktivi (ukupnoj imovini), a
iznos obveza prema dobavljacima nesto je manji, 852,4 tisuce eura, Sto je udio u pasivi od
devet posto.

Prema modelima kojima se mjeri rentabilnost imovine i glavnice, financijska izvrsnost i sta-

bilnost, za 2022. ostvarene su dobre vrijednosti, u skladu s vrijednostima za djelatnost:
— rentabilnosti imovine i glavnice (DuPont — 11,8 posto; za djelatnost 13 posto)

— financijska izvrsnost (BEX — 2,9, dobro, od dva do Cetiri; za djelatnosti 2,8)

— financijska stabilnost (Kralicek — 2,2 dobro, od 1,5 do 2,2; za djelatnosti 1,6).

Nikola Niksié, viasnik Konter savjetovanja

Ameriku. U posljednje tri godine prihodi od izvoza
bili su 24,7 milijuna eura, kaze Zrinski, $to znadi,
pogledamo li podatke iz Poslovne Hrvatske za 2021.
godinu (7,4 milijuna eura) i 2022. godinu (7,8 mi-
lijuna eura), da je izvoz u 2023. godini bio oko 9,5
milijuna eura, $to je porast koliko i otprilike i po-
rast ukupnih prihoda. Kad smo veé kod ukupnih
prihoda, jasno je da se vise od devedeset posto
ostvaruje izvozom. Najveéi kupci EcoCortecovih
proizvoda su Volvo, Airbus, Ford, Toyota, Mer-
cedes i General Motors.

Nove akvizicije

Najvedi pak dobavljac¢i Ecocorteca su Resinex,
Slovnaft i HEP. Rije¢ je inace o dugogodisnjim
dobavlja¢ima i nije bilo potrebe mijenjati ih. Koji
su pak najvazniji elementi poslovne i razvojne po-
litike za sljedeée razdoblje, odnosno koja je stra-
tegija i Sto o¢ekuju u EcoCortecu, bilo je nase slje-
dece pitanje. Zrinski kaze da inace kontinuirano
razvijaju nove proizvode i prednjace u ekoloskim
inovacijama u industriji zastite od korozije.

- Tim putom nastavljamo i u buduénosti. U planu
nam je i Sirenje EcoCortecova kompleksa te opcée-
nito nove investicije u Hrvatskoj, o kojima zasad

ne mozemo vise redi. Sve nase investicije karakte-
rizira odrzivost i poé¢ivaju na cirkularnoj ekono-
miji, pa na tome temeljimo i buduée investicije. Du-
goro¢ni nam je cilj postati najveéi proizvoda¢ VCI
pakiranja u ovom dijelu svijeta s bazom u Hrvat-
skoj. S obzirom na ¢vrste ciljeve i zadane vrijed-
nosti koje smo si postavili kao kompanija, o¢eku-
jemo i daljnje odli¢no pozicioniranje na trzistu, ne
samo europskom ve¢ i svjetskom - istice Zrinski.
To bi u prijevodu znacilo da vlasnik Miksi¢ nema
namjeru prodati tvrtku, Sto je Zrinski potvrdila re-
kavsi da to zasad nije opcija. No zato nam je rekla
da u kompaniji svakako planiraju nove akvizicije, i
to u bliskoj buduénosti, ali o¢ekivano nije navela o
kojima je rijec.
Snaga belomanastirske kompanije lezi u patenti-
svijetu na mnogim velikim projektima i aplikaci-
jama. To potvrduju ugovori o isporuci bioplasti¢nih
proizvoda spomenutim velikim svjetskim kompa-
nijama, ali vrijedi spomenuti i druge poznate kor-
poracije kao $to su Bosch, IBM, General Electric,
Caterpillar, grupa Rolls Royce i ExxonMobil. Osim
toga, poticajna je sredina za zaposlenike, stru¢njake
na tom podrudju, jer rije¢ je o proizvodnji koja za-
htijeva educiranu radnu snagu. Kompanija takoder
mnogo ulaze u tehnologiju i prema najavama u
iduéim ¢e godinama nastaviti tu politiku.
Medutim, takva proizvodnja ima i nedostatke. Ci-
jena proizvoda je visa, zbog Cega je trziSte ograni-
¢eno, Sto pak potvrduje popis najveéih kupaca ko-
jima nije prioritet kupiti jeftine proizvode.

Propisi mogu biti bolji

Kao prilike u EcoCortecu vide, osim hrvatskog ¢lan-
stva u EU-u, i donoSenje propisa vezanih uz nji-
hove proizvode, koristenje sredstava iz EU proje-
kata te u proizvodnji Masterbatcha. Rije¢ je o kon-
centriranoj mjesavini pigmenata i/ili aditiva pomi-
jesanih i ekstrudiranih zajedno u noseéoj matrici,
kao sto je smola ili vosak, koja se upotrebljava za
dodavanje tih mijesanih aditiva kona¢nom plas-
ticnom proizvodu.

Kada pak govorimo o opasnostima za kompaniju,
svakako su tu konkurenti, ali i zakonski propisi, koji,
smatraju u EcoCortecu, mogu biti bolji, Sto uostalom
vide i kao priliku, kao $to smo veé naveli. Medu opa-
snosti treba ubrojiti i stagnaciju trzista, pogotovo u
slu¢aju kriza (i sada su prijetnja ratovi u Ukrajini i
Gazi), ali i inflaciju. Osim toga, u kompaniji moraju
poraditi na poboljsanju likvidnosti, iako tu zapravo
nema neke velike opasnosti.

Decko s Tresnjevke, kako su Miksiéa prozvali
nakon $to se 2005. prvi put neuspjesno kandidirao
za predsjednika Hrvatske (kao i drugi put 2010.),
polako je gradio svoju tvrtku u Hrvatskoj nakon
uspjesne poslovne karijere u SAD-u, u kojem ta-
koder ima svoju tvrtku Cortec Corporation. Ne
bude li nekih veéih problema, prije svega kriznih,
nema razloga da EcoCortec u Hrvatskoj ne na-
stavi ulagati i rasti. @
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